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4 Na ovom treningu cete
Linked([f3}- B2B Na oo
p rOd aj n i a lat Sto je social selling i kako ga koristiti u

B2B prodaji

Razumijevanje LinkedIna kao B2B
Bicani¢ Consulting je prepoznao LinkedIn kao prodajnog alata

idealan alat u B2B prodaji te ga ve¢ 3 godine Kako kreirati kvalitetan profil

uspjesno koristi i njime ostvaruje odli¢ne Na koji naéin putem LinkedIna doéi do
rezultate. U 2016. godini Linkedln nam je ciljanog klijenta

generirao 50% novih klijenata i uklonio "hladni Kako ukljuéiti LinkedIn u vasu

poziv" iz upotrebe i rje€nika. prodajnu strategiju i prodajnu
proceduru
Svoje znanje i iskustvo u korisdtenju LinkedIna Esencija plana i strategije proaktivne

odlugili smo podijeliti sa svima onima u B2B akvizicije - Sto Ciniti i Sto ne Ciniti
prodaji koji Zele svoju prodaju di¢i na visu Kako izgraditi poziciju strucnjaka
stepenicu te smo razvili trening koji se iskljucivo putem LinkedIna

bavi koristenjem Linkedina u B2B prodaji. Koristenje naprednih Linkedin alata -
"Sales navigator"
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